lean canvas

modelo de negocio

PROPOSITO

por qué? causa, missdo, motivagao, justificativa

oferta sensivel ao cliente/usudrio, slogan, tagline

PROMESSA DE BENEFICIO

PUBLICO-ALVO

pra quem? cliente, usuario

HIPOTESES

de valor e de crescimento

versgo 0.2

VISAO

longo prazo, objetivos, resultados

OFERTA

0 que? produto, servigo, portfdlio

MVP

produto/servigo minimo viavel, descrigdo

COLABORADORES & PARCERIAS

RECURSOS CHAVE

RECEITAS

CUSTOS

RELACIONAMENTO

comunicagdo, marketing, canais e estratégias

CICLOS DE APRENDIZAGEM

hipotese, motor de crescimento,
métricas, aprendizados

lean canvas desenvolvido por pedro segreto e disponivel através da licenga
creative commons atribuicdo-compartilhaigual 4.0 internacional- http.//creativecommons.org/licenses/by-sa/4.0/



